TRIBUNA INTERNACIONAL

Una sala
bien
tluminada
s mucho
mas
agradable e
Invita a

comprar.

16 SUPER TECNOMERCADD

Use mas ei BSpO(IO vertrcol
- Hoga un buen y enticipado entrenamiento a su equo de ventas Es siempre mejor pr@vemr
- Lo "gente’” es su mas |mportonte patrimonio. W
- Reserve mds espacio para los plates rapidos, congalodos p|zzos sandwiches, sopas, frutas u
verduras pre-cortadas, etc. Usted debe ofrecer convamenuo pore una generocson que cada vez
tiene Menos tiempo para coginar.
- Experimente verticalizar lo: e):posaoén d@ carnes pr@ ampocodas 05| como la exposidon de
frutas y verduras. By I
- Posor @ manos de terceros la ponod@no puede s1gmﬁc0r menos inversion (zn aspomo y

@quarmento) | menos costos de mano de obra. Cons:der@lo e

Como ultima y principol recomendacion, recuerde que una sala de supermercados tiene que
tener personalidad. Asf, para ser "una’, todos sus detalles deben ser compatibles con su
personalidad. Sepa bien lo que la sola tiene que ge,r pero ‘que todos sus componentes
(equipamientos, lay-out, colores, etc.) sean proyediados de forma de particiear positiva y
armoniosomente de su nidad €sta funcién de coardinacion y la bisqueda de diferendiecion es
la parte més importonte de esta guic. Siguiendo esta orientacion usted estd mas cerca del éxito
que del fracaso. €n cuanto al éxito usted lo puede acreditar con su trabajo y tal vez con mi guia.
€n cuanto ol posible fracaso, serfa bueno revisar su equipo Y allf proboblemente esté su problemo
{ iesos suberdinados incompetentes! ).

les deseo gue tengan una continua expansion con nuevas Y muchos solas mas. Crecer fue
siempre el camino del comercio. @ e

(Colaboracion especial para Revista Teenomercado)




