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Vocé esta sendo bem remunerado?

O congresso americano debate os enormes ganhos dos executivos da

area financeira, depois de todos os problemas ocorridos no ano passado.

A revista SN pergunta se 0s executivos supermercadistas americanos

estdo bem ou mal remunerados e publica a tabela abaixo. Ela inclui

bdnus, incentivos e compensacgdes. O que vocé acha?
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Cias. grandes - Vendas anuais acima de 10 bilhdes ~ Fonte : SN 29 sept. 08
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Jerdnimo Martins nas nuvens

Este grupo varejista
portugués, que no Brasil
ja foi dono da rede
paulista Sé, na Europa
esta indo de vento em
popa. Em 2008
registrou vendas liquidas
de 6,9 bilhdes de euros,
com crescimento de
28,7% sobre 2007.
Estas sdo suas principais redes:

A Biedronska, na Polénia, cresceu
37,2% e terminou o0 ano com 1.359
lojas, 154 abertas em 2008 e mais
205 compradas e incorporadas.

A rede Pingo Doce, de
Portugal, cresceu 11,2%, com
17 novas lojas e a incorporacdo
de 205 ex-lojas Plus, e fechou

0 ano com mais de 300
supermercados.

Além delas, opera em Portugal
300 cash&carry com a bandeira
Recheio e 45 hipermercados
Feira Nova.

Frases a ponderar

Quanto mais suamos pela paz,
menos sangramos ha guerra.
(V. Laskshmi)

email:aascar@uol.com.br
www.ascarassociados.com.br

SUPERHIPER e Margo 2009

.. O Wal-Mart, lider varejista mundial,
segug_'tsefﬂ notar a péssima situacéo
econdmica? Nos 10 primeiros meses do
ano passado a empresa cresceu em
vendas e em lucro.

Por Antonio Carlos Ascar

Pelo bem da
historia
-y

HARD DISCOUNT X
TRADICIONAIS

O discount existe como
estratégia e filosofia comercial
h& mais de meio século.

Na Alemanha, as redes
alimenticias Aldi, Lidl e Rewe
criaram uma nova forma de
comercializagdo, batizada de
Hard Discount. E baseada em
precos baixos, margens e
despesas reduzidas e muita
marca propria, além de uma
eficiente logistica.

O hiper é um Discount
adaptado a uma grande
superficie.

O momento econdmico mundial
parece promissor para todos eles.
Os vendedores de ndo-
alimentos parecem crescer
com seus Discounts e Outlets
pelo mundo afora.

Para aos Tradicionais e 0s nao
Discounters o momento é de
turbuléncia e sobra a eles
continuarem a investir em
seus pontos fortes; eficiéncia,
variedade, inovagéo,
diferenciacéo e atendimento.
Eles podem e devem tentar
trabalhar com precos baixos,
mas nunca com qualquer preco.

~Vocé sabia que...

Fonte: D Act dez. 08, pag. 5



